
KIRJOLOHEN MYYNNISTÄ JA 
ARVOSTUKSESTA 
Case Savon Taimen -yhtiöt 



          Savon Taimen Oy/Tyyrinvirta 



           Savon Taimen Oy/Pankakoski 



               Napapiirin Kala Oy  
              Petäjäskosken laitos 



- kotimaisessa kirjolohessa on paljon 

myyntiä tukevia ominaisuuksia 

- hyvä laatu, tuoreus ehdoton valtti 

- lähellä tuotettua 

- kotimaisuus 

- erittäin hyvä omega-3 rasvahappojen 

lähde  

- työllistävä vaikutus 

- verotulot paikkakunnalle jne. 



- ei hinta edellä 

- osuuskaupat / k-kaupat: hinta 

pidemmälle ajalle 

- hyvät argumentit 

- kaupan tasainen hinnoittelu, 

kuluttajalle hintamielikuva 

- tällä hetkellä kuluttajilla ei ole  

mielikuvaa kirjolohen normaalista 

hinnasta  



- arvostus kasvaa myynnin 

kasvaessa 

- laadusta pitää pitää kiinni; ei liian 

vaaleaa tai liian pientä kalaa 


